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Créditos para la Reactivación Productiva

Microemprendimientos – Provincia de Buenos Aires

Xxxxx  , xx de Julio de 2016.-

1.- Identificación del Solicitante.-

Denominación del proyecto:

Apellido y nombre o razón social:

Edad:

Estado civil:

CUIT:

Teléfono Fijo:

Teléfono Móvil:

E-Mail:

Domicilio real: (calle, Nº, código postal, ciudad)

2.- Identificación del Emprendimiento.-

Localización del proyecto: (calle, Nº, código postal, ciudad)

Monto total de la inversión a realizar: (incluye IVA)

Monto del crédito a solicitar: $ 

Destino del crédito solicitado: 

Garantías: a sola firma, a consideración del agente Financiero.

3.- Descripción de la empresa y su funcionamiento.-

3.1. Actividad de la empresa (principal y secundaria)


..........................................................................................................................................................................................................................................................

3.2.  Antigüedad en el mercado / Experiencia en la actividad

.............................................................................................................................
3.3.  Descripción de los productos (principal y secundario)

.............................................................................................................................

...........................................................................................................................

3.3.1 Descripción de la producción apícola



Cantidad de colmenas actuales:

RENAPA Nº/RENSPA:

Rendimiento potencial (Kg/colmena/año):

Producción total (kg) año normal:

Ubicación de los apiarios (geo-referenciación):
3.4. Descripción de los procesos de producción. 

En función de la tecnología existente, describir la secuencia de operaciones necesarias para la producción normal de la fábrica en el orden en que se realizan, desde la entrada de las materias primas y de los materiales secundarios hasta la salida del producto final.

................................................................................................................................................................................................................................................................................

3.5.  Personal total de la empresa (incluido el propietario):  

	Área o Sector
	Cantidad total
	
	Profesio-nales
	Técnicos
	Especializados en:

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


4.- Gestión comercial.  

4.1. Mencionar proveedores (de materias primas y materiales). 

...............................................................................................................................................................................................................................................................................
4.2. Indicar principales clientes y la condición de venta (contado, diferido, etc). 

..............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

4.3. Sistema de Distribución de los productos de la empresa.

	Sistema de distribución
	%   del total de  ventas
	Precio de venta sin IVA $
	Condiciones de venta    (1)

	Directamente al usuario o consumidor
	
	
	

	A  mayoristas y/o revendedores y/o 

        acopiadores  
	
	
	

	A distribuidores exclusivos o a Cooperativas   
	
	
	

	A Supermercados    
	
	
	

	A comercios minoristas tradicionales 
	
	
	

	Mercados de concentración, comisionistas.         
	
	
	

	Ventas Institucionales    (Municipio, Provincia, Hospitales, Ejército, etc.) (2)      
	
	
	

	A  industrias              
	
	
	

	Otros (especificar):

....................................................................................................................................


	
	
	


4.4 Destino geográfico y la participación de las ventas.

	Mercado
	Participación   % sobre total

Ventas
	b)    Rango % de Ventas Total Mercado

	
	
	0 al 10 %
	10 al 30 %
	30 al 50 %
	50 al 75 %
	75 al 100 %

	Local: 

ciudades, pueblos
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	Zonal:

departamentos
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	Regional:

provincias
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	Nacional:
	
	
	
	
	
	
	

	Internacional:

países de destino

(2)
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	TOTAL
	100 %
	
	
	
	
	


5.- Gestión proyectada.-

5.1. Describir el proyecto de inversión (equipamiento, compra de materia prima, etc.) y cuáles son los resultados esperados (aumento de ventas, disminución de costos, mejoramiento de la calidad, etc.)

....................................................................................................................................

....................................................................................................................................

5.2. Inversiones. Describir las inversiones ya realizadas y las que se realizarán para lograr los objetivos del proyecto.  

5.2.1.  Inversiones en Activo Fijo (material vivo e inerte, colmenas y sus partes o componentes, maquinarias e implementos, herramientas, etc.)
	
	Descripción
	Número de Unidades
	Valor 

$  (1)

	Existentes
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	A realizar


	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	                                                                                                   TOTAL
	


  Valor de las existentes: según Balance o Declaración Patrimonial. 

      Valor de las nuevas: sin IVA.

5.2.2. Inversiones a realizar en activo de trabajo.( como ser sanidad -acaricidas, antibióticos, etc.; alimentación - azúcar, jarabe de maíz, etc.: material vivo (núcleos o celdas); tambores; mano de obra, etc.; necesarios para recuperar o preparar a las colonias para la próxima temporada).  Describir las inversiones ya realizadas y las que se realizarán para lograr los objetivos del proyecto.

	Rubros
	Días
	Total (en pesos)

	Stock de materias primas
	
	

	Stock de materiales
	
	

	Créditos por ventas
	
	

	Disponibilidades mínimas en Caja y Bancos 
	
	

	Otros:
	
	

	 Totales
	


          NOTA: Deberán adjuntarse las bases de cálculo de los rubros que integran el         activo de trabajo.

5.3. Ventas. 

	Productos y subproductos
	Unidad de medida
	Volumen de ventas 

	
	
	Último año
	Año 1 (con proyecto)

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Productos y subproductos
	Precio unitario
	Ingresos por ventas en pesos

	
	
	Último año
	Año 1 (con proyecto)

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


5.4. Costos
	Descripción
	Total anual actual
	Total anual con proyecto

	Materia Prima 
	
	

	Materiales
	
	

	Mano de obra
	
	

	Honorarios
	
	

	Energía y otros
	
	

	Combustible
	
	

	Impuestos (Excepto Iva y Ganancia)
	
	

	Mantenimiento
	
	

	Gastos Oficina
	
	

	Gastos Comercialización
	
	

	Alquileres y seguros
	
	

	TOTAL
	
	


    NOTA: Deberán adjuntarse las bases de cálculo. 

5.5. Financiamiento de las inversiones a realizar.

	Inversión
	Ap​or​te propio
	Crédito
	Total  $

	a) ACTIVO FIJO
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	  IVA  sobre Activo Fijo
	
	
	

	b)
 ACTIVO DE TRABAJO (In​cluye el IVA)
	
	
	

	TOTALES
	
	
	


6.- Condiciones del préstamo solicitado al CFI.-  
	Monto del préstamo:             
	        $   ..................................

	Tasa anual vencida:
	

	Plazo de amortización:          
	

	Plazo de gracia:
	

	Frecuencia de amortización
	

	Gastos bancarios:
	        $   ..................................

	Gtos. constitución garantías:
	        $   ..................................

	Otras:
	


	Firma del responsable de la Empresa solicitante: 

	Aclaración de la firma

	DNI N°:
	Lugar y Fecha:



CONSEJO FEDERAL DE INVERSIONES








Importante:


Con el objeto de verificar la inscripción del productor apícola al nuevo sistema del registro on line el proyecto se deberá presentar en:





Ministerio de Agroindustria  de la Provincia de Buenos Aires


Unidad de Coordinación Apícola


Calle 13 y 532- Laboratorio Central de Apicultura – La Plata


E-mail: � HYPERLINK "mailto:registrosapicolas.maiba@gmail.com" �registrosapicolas.maiba@gmail.com�


Página web: � HYPERLINK "http://www.maa.gba.gov.ar" �www.maa.gba.gov.ar�


Teléfono: 0221-4295205





Consultas:


Unidad de Enlace del CFI en la Provincia de Buenos Aires


Calle 5 N° 1280 


E-mail: � HYPERLINK "mailto:unidadenlacecfi@gmail.com" �unidadenlacecfi@gmail.com�


Teléfono: 0221-4214325/4213677
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